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Innovació centrada en les persones:
de l’escolta de l’usuari a la creació

de nous productes i serveis.

Sessió online

amb Bet Matoses 

DILLUNS 24/NOV
9:30 - 11:30

Descobriràs què vol dir innovar de veritat i
com aplicar una metodologia clara per

generar solucions centrades en les
persones. Aprendràs eines per definir
estratègies de negoci basades en les

necessitats dels teus usuaris i reforçar el
teu pensament crític en els processos

d’innovació.

Descobriràs què vol dir innovar de veritat i
com aplicar una metodologia clara per

generar solucions centrades en les
persones. Aprendràs eines per definir
estratègies de negoci basades en les

necessitats dels teus usuaris i reforçar el
teu pensament crític en els processos

d’innovació.



Convertir una idea en negoci

Sessió online

amb Felipe González 

DIMARTS 25/NOV
9:30 - 11:30

Aprendràs a validar i millorar la teva idea
de negoci per convertir-la en una

oportunitat real, evitant errors habituals i
detectant les opcions amb més potencial.
Descobriràs el perfil emprenedor necessari
i utilitzaràs eines pràctiques per analitzar i
desenvolupar la teva idea amb seguretat.

Aprendràs a validar i millorar la teva idea
de negoci per convertir-la en una

oportunitat real, evitant errors habituals i
detectant les opcions amb més potencial.
Descobriràs el perfil emprenedor necessari
i utilitzaràs eines pràctiques per analitzar i
desenvolupar la teva idea amb seguretat.



Viabilitat i oportunitat: el teu negoci sota
la lupa del mercat:  Sessió pràctica

d'introducció a l'estudi de mercat per a
persones emprenedores

Sessió online

amb Eulàlia Balañà 

DIMECRES 26/NOV
9:30 - 11:30

Aprendràs a identificar qui són realment els
teus clients, què necessiten i com prenen

decisions de compra, validant-ho
directament amb persones potencialment
interessades. Descobriràs com analitzar la

demanda, el preu i la competència per
saber si la teva idea pot ser viable,

sostenible i rendible al mercat.

Aprendràs a identificar qui són realment els
teus clients, què necessiten i com prenen

decisions de compra, validant-ho
directament amb persones potencialment
interessades. Descobriràs com analitzar la

demanda, el preu i la competència per
saber si la teva idea pot ser viable,

sostenible i rendible al mercat.



Sessió online

amb Radu Trascau

DIJOUS 27/NOV
9:30 - 11:30

Descobriràs com transformar el teu negoci
amb un model de subscripció que fomenti

un vincle continu amb els clients i
disminueixi la barrera d’entrada. Aprendràs
a dissenyar propostes de valor atractives i

experiències que generin confiança,
fidelització i un impacte positiu real.

Descobriràs com transformar el teu negoci
amb un model de subscripció que fomenti

un vincle continu amb els clients i
disminueixi la barrera d’entrada. Aprendràs
a dissenyar propostes de valor atractives i

experiències que generin confiança,
fidelització i un impacte positiu real.

De la subscripció invisible a la proposta
amb sentit



Sessió online

amb Tona Codina

DIVENDRES 28/NOV
9:30 - 11:30

Una sessió pràctica per emprenedors
on aprendràs a comunicar millor
amb tècniques de copy i suport

d’intel·ligència artificial.

Una sessió pràctica per emprenedors
on aprendràs a comunicar millor
amb tècniques de copy i suport

d’intel·ligència artificial.

Escriure per vendre 
(amb IA com a aliada)


